
เทคนิคการประมูลงาน 
การคัดเลือกผู้ขาย และ
การบริหารสัญญา

เชิงปฏิบัติ

Procurement Excellence: 

Tendering, Supplier 

Selection, and Contract 

Execution in Practice

(+ Application & workshop*)

ในกระบวนการจัดซือ้จัดจ้างขององค์กร โดยเฉพาะในธุรกิจทีเ่ก่ียวข้องกับงานวิศวกรรม การก่อสร้าง หรือโครงการขนาดใหญ ่
การเลือกผู้ขายหรือผู้รับเหมาใหเ้หมาะสมกับงาน และการบริหารสญัญาอย่างมีประสทิธิภาพถือเปน็หวัใจสำคัญของความสำเร็จใน
โครงการ นักจัดซื้อจึงไม่ใช่เพียงผู้ที่ทำหนา้ทีเ่จรจาราคาหรือออกใบสัง่ซื้อเทา่นั้น แต่ต้องมีความสามารถรอบด้าน ทั้งในเชิงเทคนิค
การวิเคราะห์ การใช้เคร่ืองมือสนับสนนุการตดัสนิใจ และความเข้าใจในข้อกฎหมายทีเ่ก่ียวขอ้งกับสัญญา 

หลักสูตรนีไ้ด้รับการออกแบบและบรรยายโดยทมีงานผู้มีประสบการณ์ตรงในสายงานจัดซือ้จดัจ้าง งานวิศวกรรม และการ
ประเมินราคาโครงการกว่า 15 ปี เพ่ือถ่ายทอดองค์ความรู้ที่สามารถนำไปประยุกตใ์ช้ได้จริง โดยเนื้อหาจะเนน้หนักไปที ่"การลงมือ
ปฏิบัติ" ผ่าน Workshop และกรณีศึกษาที่เคยเกิดข้ึนจริงในองค์กรขนาดใหญ่ เพ่ือให้ผู้เข้าร่วมอบรมสามารถเข้าใจภาพรวมของ
กระบวนการ ตั้งแต่การเขียน TOR การใช้เทคนิค AHP (Analytic Hierarchy Process) ในการประเมินผู้ขาย การ Software 
Application ช่วยตัดสินใจ จนถึงการจัดทำและบริหารสญัญาอย่างมีระบบ 

ผู้เข้าอบรมจะได้รับความรู้ตัง้แตร่ะดับพื้นฐานไปจนถึงเทคนิคเฉพาะทีใ่ช้จริงในงาน เช่น การจัดทำข้อกำหนดของงาน (SOW) 
การวางโครงสร้างสญัญาใหรั้ดกุม การควบคุมงานให้แล้วเสร็จตามแผน การตรวจรับและบันทกึผลการดำเนินงาน ตลอดจนแนวทาง
ในการป้องกันและจัดการปญัหาข้อพิพาททีอ่าจเกิดข้ึนในระหว่างการปฏบิัตงิานตามสญัญา

หัวข้อการสัมมนา (09.00 – 16.00 น.)

= กระบวน / ประเภทการจัดซื้อ และการประกวดราคา (Procurement / Bidding Type and Process) 
= ข้อก าหนดทัว่ไป และข้อก าหนดด้านเทคนิค (TOR - Specification) 
= ความเส่ียงและหลักค ้าประกัน ส าหรับการประกวดราคา (Risk and Bank Guarantee) 
= คณะกรรมการพิจารณาการประกวดราคา (Bidding Committee) 
= หลักการเตรียมการเพ่ือการต่อรองราคา (Preparation for Negotiation) 
= การคัดเลือกผู้ขายจากเกณฑ์ด้านเทคนิค ร่วมกับราคา (AHP by Benefit and Cost Ratio) 
= Application ในการคัดเลือกผู้ขาย (Benefit and Cost Ratio Software Application) 
= การจัดท าสัญญา และการบริหารสัญญา (Contract Preparation and Management)

** การสัมมนาเป็นการบรรยายสลับกับการท า Workshop โดยมีการอ้างอิงตัวอย่างงานประกวดราคา ระเบียบการ
ประกวดราคา สัญญา แบบฟอร์มต่างๆ และระบบ Software สมัยใหม่

***การบรรยายมีเพ่ิมเติมความเข้าใจและน าไปใช้ได้จริงจากการเรียนผ่าน Application และ Workshop
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c รุ่นท่ี 1 ส.31 ม.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 2 ศ.6 มี.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 3 ส.9 พ.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 4 ศ.19 มิ.ย.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

ลงทะเบียนการอบรมได้ที่  www.judsue.com
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เลขประจ ำตัวผู้เสียภำษีอำกร :  0105559107220
ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษีนอ้ย ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้ 200%
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