
บทบาทของงานจัดซื้อที่ถูกใจผู้บริหาร

วิทยากร : อ.เชี่ยวชาญ รัตนามหัทธนะ C.P.M.,A.P.P.,MCIP

หัวข้อสัมมนา (เวลา 09.00 - 16.00 น.)
= อะไรบ้างที่เรียกว่าเป็นผลงานของฝา่ยจัดซ้ือ
= บทบาทของฝา่ยจัดซ้ือในการลดต้นทุนและเพ่ิมก าไร
= ปัญหาของฝา่ยจัดซ้ืออยู่ตรงไหน
= บทบาทของฝา่ยจัดซ้ือใน EPI, ESI, MRB
=ฝา่ยบริหารอยากได้ฝา่ยจัดซ้ือแบบไหน
=ท่านท างานเชิงปฏิบัติการหรือเชิงกลยุทธ์
= ท าอย่างไรจึงเรียกว่า Self-Driven People
=วิธีท าตัวให้เป็นผู้ที่บริษัทขาดท่านไม่ได้
= เมื่อตัง้เป้าในการท างานจัดซ้ือต้องดูวิสัยทศันข์องผู้บริหาร
= ตัง้เป้าหมายต้องเข้าใจ KPI, CSF, BSC, Benchmarking 
= ความแตกต่างของการท างานแบบ Reactive กับ Proactive
= ฝกึตนเองให้มีความคิดสร้างสรรค์
= ปฏิบัติงานจัดซ้ืออย่างมีจรรยาบรรณและ CSR

การสัมมนานี้จะระบุถึงบทบาทที่
ส าคัญของฝ่ายจัดซื้อที่ผู้บริหารมอง
หา เนื่อง จากเป็นฝ่ายที่รับผิดชอบใน
การใช้จ่ายสูงสุดขององค์กรหากฝ่าย
จัดซื้อเข้า ใจบทบาทของตนเอง และ
ปฏิบัติงานร่วมกับฝ่ายอื่นเป็นทีมได้
อย่างมีประสิทธิภาพ องค์กรก็เกิด
ความได้เปรียบในการแข่งขัน 
นอกจากใช้จ่ายเงินก้อนมหึมาแล้วยัง
เป็นหน้าต่างบานใหญ่ขององค์กรอีก
ด้วย ดังนัน้พฤติกรรมและปฏิบัติการ
ของฝ่ายจัดซื้อจึงมีส่วนส าคัญที่ท าให้
ภาพลักษณ์ขององค์กรดี หรือด้อยใน
สายตาของสังคม

c รุ่นท่ี 92 อ.6 ม.ค.2569

c รุ่นท่ี 93 พ.4 ก.พ.2569

c รุ่นท่ี 94 ศ.6 มี.ค.2569

c รุ่นท่ี 95 อ.12 พ.ค.2569

c รุ่นท่ี 96 พฤ.11 มิ.ย.2569

c รุ่นท่ี 97 พฤ.9 ก.ค.2569

c รุ่นท่ี 98 พฤ.27 ส.ค.2569

c รุ่นท่ี 99 จ.28 ก.ย.2569

c รุ่นท่ี 100 พฤ.29 ต.ค.2569

c รุ่นท่ี 101 ศ.27 พ.ย.2569

ค่าอบรม
ท่านละ

ZOOM Online Onsite - Hotel

3,300 + Vat 7% 4,300 + Vat 7%

ลงทะเบียนการอบรมได้ที่
www.judsue.com



บริษัท วันสเต็ป เทรนน่ิง เซ็นเตอร์ จ ากัด 
(ส านักงานใหญ่)
88/133 ซอยอ่อนนุช 21/1 แขวงอ่อนนุช เขตสวนหลวง 
กรุงเทพฯ 10250

One Step Training Center Co.,Ltd.  
(Head Office)
88/133 Soi Onnut 21/1, Onnut, Suanluang, 
Bangkok 10250

เลขประจ ำตัวผู้เสียภำษีอำกร :  0105559107220
ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษีนอ้ย ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้ 200%

โทร. 062 951 2245, 092 464 9598


