
"การวางแผนกลยุทธ์ในงานจดัซื้อ" 
มีส่วนส ำคัญอยำ่งยิง่ท่ีจะท ำให้
ผลงำน ของนักจัดซื้อหรือฝำ่ยจัดซื้อ
มีผลสัมฤทธ์ิตรงตำมเปำ้ประสงค์
ขององค์กร ทัง้ภำครัฐและเอกชน ให้
มีประสิทธิภำพและประสิทธิผล อีกทัง้
ยังสำมำรถเพ่ิมพูนผลก ำไรให้กับ
บริษัท ส่งผลให้ได้เปรียบในกำร
แข่งขันในเชิงธุรกิจไดใ้นท่ีสุด ซึ่ง"นัก
จัดซ้ือหรือฝา่ยจดัซ้ือ“จะสำมำรถ
แสดงบทบำทของตนเองตอ่องค์กร
ได้อย่ำงดแีละมีประสิทธิภำพ เช่นนี้ได้
นัน้ส่ิงส ำคัญท่ีสุดกคื็อกำรเรียนรู้
วิธีกำรและเทคนิคของงำนจัดซื้อให้
ถ่องแท้มำกยิง่ข้ึน ทัง้น้ีเพ่ือจะพร้อม
และประยกุต์ใช้กบักำรท ำงำนไดท้ันที 
กำรวำงแผนกลยทุธ์ในงำนจัดซื้อจะ
เป็นแนวทำงให้ท ำงำนได้ตรง
เป้ำหมำย และสอดคล้องกบัแผน
ธุรกิจมำกที่สุด

หัวข้อการสัมมนา (09.00 – 16.00 น.)
= ควำมจ ำเป็นของแผนกลยทุธ์

= ปิรำมิดแห่งควำมส ำเร็จของธุรกจิ

= กระบวนกำรในกำรวำงแผนกลยทุธ์

= กำรก ำหนด Vision, Mission, Core value 

= กำรวิเครำะห์สภำพแวดล้อมทำงธุรกจิ

= ท ำควำมรู้จักกับ Value Chain

= SWOT Analysis 

= ระดับและรูปแบบของกลยทุธ์

= กลยุทธ์กำรจัดซื้อที่สอดคล้องกบัแผนธุรกจิและเป้ำหมำยขององค์กร

= Balance Score Card เพ่ือวัดประสิทธิภำพกำรจัดซื้อ

= ตัวชี้วัดผลงำนหลักในงำนจัดซื้อ (Purchasing KPIs) 

= กำรวำงแผนด ำเนินกำรจัดซื้อ (Purchasing Action Plan) 

= กำรวิเครำะห์ค่ำใช้จ่ำยขององค์กรในกำรจัดซื้อ

วิทยากร :   
อ.ธีรทูล แก้วเครือค า 
C.P.K., C.P.S., Ms.IT, MBA
ผู้เช่ียวชาญด้านการบริหารกลยุทธ์ธุรกิจและ
งานจัดซื้อ โลจิสติกส์และซัพพลายเชน

c รุ่นท่ี 27 ศ. 26 ก.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

ค่ำอบรม
ท่ำนละ

ZOOM Online Onsite - Hotel

3,300 + Vat 7% 4,300 + Vat 7%
ลงทะเบียนกำรอบรมได้ที่
www.judsue.com



บริษัท วันสเต็ป เทรนน่ิง เซ็นเตอร์ จ ำกัด 
(ส ำนักงำนใหญ่)
88/133 ซอยอ่อนนุช 21/1 แขวงอ่อนนุช เขตสวนหลวง 
กรุงเทพฯ 10250

One Step Training Center Co.,Ltd.  
(Head Office)
88/133 Soi Onnut 21/1, Onnut, Suanluang, 
Bangkok 10250

เลขประจ ำตัวผู้เสียภำษีอำกร :  0105559107220
ยิ่งอบรมมำก ยิ่งเสียภำษีนอ้ย ค่ำอบรมสำมำรถลงรำยจ่ำยได้ 200%

โทร. 062 951 2245, 092 464 9598


