
นักจดัซือ้ทีม่ใิชว่ศิวกรหรอืมไิดเ้รยีนมาทางดา้นกอ่สรา้ง
น้ัน จะตอ่รองราคางานกอ่สรา้ง งานตอ่เตมิปรบัปรงุอาคาร
สถานทีต่า่งๆ อยา่งมปีระสทิธภิาพไดอ้ยา่งไรน้ันไม่ยากเลย ถา้นัก
จดัซือ้ทราบตัง้แตห่ลกัการพืน้ฐานของการเจรจาตอ่รอง/เทคนิค
การเตรยีมตวัและการเลอืกผูเ้จรจาใหเ้หมาะกบังาน การเลอืก
ประเภทงานประมูล/การออกแบบขอบเขตงาน/สญัญาทีเ่หมาะสม
ประกอบกบัการเพิม่เตมิความรูห้ลกัการพืน้ฐานของการประเมนิ
ราคางานแตล่ะประเภทวา่มแีนวคดิโครงสรา้งการประเมนิอยา่งไร
ทัง้แบบราคาตอ่หน่วย และแบบการถอดปรมิาณงาน หรอืแมแ้ต่
การประเมนิจากสตูรส าเรจ็ เชน่ งานตอ่เตมิอาคาร งานทาสเีป็น
ตารางเมตร เป็นตน้ จากน้ันเพยีงน าความรูพ้ืน้ฐานเหลา่นีม้า
วเิคราะหก์ารเสนอราคาของผูร้บัเหมา หรอืเทยีบราคาดงักลา่ว
จากราคากลาง เทา่นีก้ารตอ่รองราคาของนักจดัซือ้ก็จะ
สมเหตสุมผลและเป็นการตอ่รองราคาอยา่งมปีระสทิธภิาพ และใน
ทา้ยทีส่ดุการท างานสมยัใหม่ในยคุนีต้อ้งอาศยัความรูเ้พิม่เตมิใน
การวางแผนงาน/ก าหนดกลยทุธ ์ /การวดัผล รว่มกบัการใช ้
เคร ือ่งมอืสมยัใหม่ เชน่ Application ในการประเมนิดา้นเทคนิค
และ AI/ChatGPT ในการรา่ง/ตรวจสอบและสรปุเนือ้หา เขา้มา
ชว่ยใหผ้ลงานมปีระสทิธผิลอยา่งเหนือช ัน้อกีดว้ย

การสมันานีจ้ะเป็นการบรรยาย สลบักบัท า Workshop 
และยกตวัอยา่งจากงานจรงิ เพือ่ใหม้ั่นใจวา่สามารถน าไป
ประยกุตใ์ชง้านได ้ โดยจะเร ิม่ตัง้แตก่ารปูพืน้ฐานทกัษะ/การเตรยีม
ตวัในการตอ่รองราคา ไปจนถงึความรู/้เทคนิคเฉพาะทางการ
ประเมนิ/การตอ่รอง การวางแผน/วดัผล และการวางแผนกลยทุธ ์
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Price Negotiation for 
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ช ำระเงนิโดยโอนเงนิเขำ้บญัชธีนำคำร .. 
หรอืน ำเงนิสด / เชค็ ช ำระหนำ้หอ้งสมัมนำ

ธนำคำร สำขำ เลขทีบ่ญัชี

ไทยพำณชิย์
ถนนศรนีครนิทร ์
(ซคีอนสแควร)์

164-260656-9

กสกิรไทย ซคีอนสแควร ์2 017-8-18254-4

กรุงเทพ ซคีอนสแควร์ 232-5-11198-3

บริษัท วันสเต็ป เทรนน่ิง เซ็นเตอร ์จ ำกัด (ส ำนักงำนใหญ่) 
88/133 ซอยออ่นนชุ 21/1 แขวงออ่นนชุ เขตสวนหลวง  กรุงเทพฯ 10250

One Step Training Center Co.,Ltd. (Head Office)
88/133 Soi Onnut 21/1, Onnut, Suanluang, Bangkok 10250

ยิง่อบรมมำก ยิง่เสียภำษีน้อย 
ค่ำอบรมสำมำรถลงรำยจ่ำยได้ 200%
โทร. 062 951 2245, 092 464 9598

รุน่ที่ 26 วนัเสารท์ี ่26 กรกฎาคม 2568

สถานที่ โรงแรมโนโวเทล สขุมุวทิ 20

คา่อบรม คำ่สมัมนำทำ่นละ 8,600 บำท

ยังไมร่วมภำษีมลูคำ่เพิม่ 7%

เลขประตวัผูเ้สยีภำษีอำกร 0105559107220

หัวข้อสัมมนา (เวลา 09.00 - 16.00 น.)

= พ้ืนฐานการเจรจาต่อรอง

= การเขียนข้อก าหนด (TOR) และพ้ืนฐานความเข้าใจ ส าหรับการประมูลงาน

= ประเภทของงานประมูล และการเลือกใช้

= หลักค ้าประกันประเภทต่างๆ

= สัญญางานกอ่สร้าง งวดงาน/การช าระเงินในงานก่อสร้าง

= หลักและโครงสร้างการประเมินราคา และ BOQ

= การวางแผนจดัซ้ือ จัดจ้างของโครงการ (Procurement Project Timeline)

= แนวคิดการประเมินราคาคา่กอ่สร้างเพ่ือจัดท างบประมาณ (Cost Plan)ค่าก าไร-Overhead 
Profit/ ค่าเตรียมการ-Preliminary/ ค่า “F” และ ค่า “K” (ราคาของงานราชการ)

= การค้นหาราคาวัสดุ และงานก่อสร้าง

= แนวคิดการก าหนดราคางานกอ่สร้างแบบ Activity Base Costing (Cost Plus)

= ระบบการประมูลงาน/การเสนอราคา สมัยใหม่ (E-Bidding/E-Auction/E-Catalog)

= กลยุทธ์การต่อรองราคา/การบริหารคู่ค้า (Partnership Management)

= แนวทางการต่อรองราคาโดยใช้เกณฑ์ด้านเทคนิค และราคา - ผ่าน Application AHP

= การใช้ AI/ChatGPT และการเขียนค าส่ังส าหรับงานจัดซ้ือ


