
บริบทและรูปแบบในการประกอบธุรกิจการค้าชายแดนทีเ่ปลี่ยนไป ความสําคัญของการค้าชายแดน 
โอกาสํและศักยภาพของการวิเคราะหส์ํภาพแวดล้อม การประกอบธุรกิจการค้าชายแดนทีเ่ปลี่ยนแปลง 
ทางด้านวัฒนธรรม เศรษฐกิจ สํังคม การเมือง เทคโนโลยี และการแข่งขัน ปัญหาและอุปสํรรคทาง 
การค้าชายแดน ลักษณะพิเศษของการค้าชายแดนที่เปลี่ยนไป กลยุทธ์และยุทธวิธีการจัดการ การค้า
ชายแดนอย่างมีประสํทิธิภาพ และกรณีศึกษา

Context, roles of cross border trade upon changing; importance of cross border trade; opportunities, 
potential. Analyst the changing business environment of border trade; - culture, social, economics, 
politics, technologies and competition; trade blocks and barriers; Unique characteristics of border 
trade; Strategies for managing border trade effectively; and related cases

วิทยากร อ.ก าจดั เล่ห์มงคล

Effective Strategic 
Cross Border Trade 
Management

หัวข้อการสัมมนา (09.00 – 16.00 น.)
= ความหมายของการค้าชายแดน (Meanings of Cross Border Trade)

aความส าคัญตอ่เศรษฐกิจไทย (Importance to Thai Economy)
aบริบทรูปแบบการค้าที่เปล่ียนไป (Context and Types of Trade upon changing)
aสถิติของการค้าชายแดนและการค้าผา่นแดน ปี 2566 (Statistics for 2023)

= วิเคราะห์สภาพแวดล้อมทางธุรกจิของการค้าชายแดนทีเ่ปลี่ยนแปลง (Analysis the change in business 
environment of Cross Border Trade)

aทางวัฒนธรรม สังคม เศรษฐกิจ และการเมือง (Cultural, Social, Economy and Politics)
aเทคโนโลยีและการแข่งขัน (Technologies and Competitions)
aปัญหาและอปุสรรค (Trade blocks and Barriers)
aบทบาทภาครัฐท่ีมีตอ่การค้าชายแดนและการค้าผา่นแดน (Government roles in managing border trade)

= ลักษณะพิเศษของการค้าชายแดนในปัจจบุนั (Unique Characteristics of current border trade)
aกฎระเบียบ ขัน้ตอน พิธีการศุลกากร (Roles, regulations and customs procedures)
aสิทธิประโยชน์และแรงจูงใจ (Privileges and Incentives)
aอุปสรรคทางการค้าที่ไม่ใช่ภาษี (Non-Tariff Barriers)
aภูมิรัฐศาสตร์และความร่วมมือในเครือข่าย (Geopolitics and Cooperation between network)

= กลยุทธ์การจดัการการจัดซ้ืออย่างมีประสิทธิภาพ (Strategies to manage Purchasing effectively)
aคิดแบบโซ่อปุทาน (Supply Chain Thinking)
aเกณฑ์ต่างๆ ในการเลือกคู่ค้า คู่ขาย ผู้รับจ้างช่วง (Selection of Partners and Services providers)
aเกณฑ์ในการ (ร่วม) ก าหนดเส้นทางขนส่ง (Defines proper Transport route & mode)
aก าหนดการซื้อ-ขายให้รัดกมุอยา่งมีประสิทธิภาพ (Defines proper purchasing policy)

= กรณีตัวอยา่งศึกษา (Related case studies)
aการค้าชายแดน ไทย – ลาว, ไทย – มาเลเซีย (Thai – Laos, Thai – Malaysia)
aการค้าผา่นแดน ไทย – จีน, ไทย – สิงคโปร์ (Thai – China, Thai – Singapore)



c รุ่นท่ี 11 อ. 17 มิ.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 12 อ. 15 ก.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 13 ศ. 22 ส.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 14 พฤ. 11 ก.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 15 พ. 8 ต.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 16 ศ. 7 พ.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

ค่าอบรม
ท่านละ

ZOOM Online Onsite - Hotel

3,300 + Vat 7% 4,300 + Vat 7%
ลงทะเบียนการอบรมได้ที่
www.judsue.com

บริษัท วันสเต็ป เทรนน่ิง เซ็นเตอร์ จ ากัด 
(ส านักงานใหญ่)
88/133 ซอยอ่อนนุช 21/1 แขวงอ่อนนุช เขตสวนหลวง 
กรุงเทพฯ 10250

One Step Training Center Co.,Ltd.  
(Head Office)
88/133 Soi Onnut 21/1, Onnut, Suanluang, 
Bangkok 10250

เลขประจ ำตัวผู้เสียภำษีอำกร :  0105559107220
ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษีนอ้ย ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้ 200%

โทร. 062 951 2245, 092 464 9598


