
หัวข้อการสัมมนา (เวลา 09.00 – 16.00 น.)

Session 1 บทน าและแนวโน้มงานจัดซื้อในปัจจุบัน
= ความส าคัญของงานจัดซื้อในองค์กรสมัยใหม่
= การเปล่ียนแปลงของบทบาทฝา่ยจดัซื้อ (จาก Tactical สู่ Strategic)
= ความแตกต่างระหว่าง Purchasing, Procurement และ Sourcing
= แนวโน้มด้าน Digital Procurement & E-Procurement

Session 2 
: 

วัตถุประสงค์และหลกัการบริหารงานจัดซือ้
= วัตถุประสงค์ของการบริหารงานจดัซื้อ (Objectives Of Purchasing Management)
= 7R หลักการบริหารงานจดัซื้อ (Right Product, Right Quality, Right Quantity, Right 
Place, Right Time, Right Supplier, Right Price)
= Total Cost of Ownership (TCO) และการพิจารณาต้นทุนท่ีแท้จริง
= Sustainable Procurement & ESG ในการจัดซื้อ

Session 3 
:

กระบวนการและวัฏจักรการจัดซือ้
= วัฏจักรการจดัซื้อ (Purchasing Cycle)

aการวิเคราะห์ความต้องการ (Need Analysis)
a การคัดเลือกและประเมินซัพพลายเออร ์(Supplier Selection & Evaluation)
a การจัดท าสัญญาจดัซื้อ (Contracting & Negotiation)
a การบริหารความสมัพันธ์กับซัพพลายเออร ์(Supplier Relationship Management: SRM)

a การประเมินผลและปรับปรุงกระบวนการ
= กระบวนการจัดซื้อท่ีมีประสิทธิภาพ (Effectiveness Purchasing Process)

a Lean Procurement & Agile Procurement
a การใช้เทคโนโลยี AI และ RPA ในการจัดซื้อ

Session 4 ความเสี่ยงและข้อควรระวังในการจัดซือ้
= ตัวการความเสี่ยงในงานจัดซื้อท่ีพ่ึงระวงั
= DO and Don’t ในแต่ข้ันตอนในกระบวนการจดัซื้อ

วิทยากร :  อ.ธีรทูล แก้วเครือค ำ 
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ผู้เชี่ยวชาญด้านการบริหารกลยุทธ์ธุรกิจและ
งานจัดซื้อ โลจิสติกส์และซัพพลายเชน

งานจัดซื้อมีความสำคัญไม่น้อยไปกว่า งานขาย หรืองานอื่นที่ช่วยสร้าง
ผลกำไร และความเจริญเติบโตให้กับบริษัท  แต่น้อยคนนักที่จะเข้าอย่าง
ลึกซึ้งว่างานจัดซื้อนั้นสำคัญมากเพียงไร วิธีการและขั้นตอนการทำงานที่
ถูกต้องเหมาะสมของงานจัดซื้อนั้นจะช่วยส่งเสริมบริษัทมีกำไร หรือเจริญก้าว
ได้อย่างไร

การศึกษาทำความเข้าใจพื้นฐานงานจัดซื้อให้ถูกต้องก่อนดำเนินการ
ใดๆในงานจัดซื้อจะช่วยผลการดำเนินการเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพดังคำที่
พูดไว้ว่า “เริ่มต้นดีมีชัยไปกว่าครึ่ง”

วัตถุประสงค์หลักสูตร
1. เพ่ือสร้างความเข้าใจเก่ียวกบับทบาทและความส าคัญของงานจัดซ้ือ
2. เพ่ือให้เข้าใจหลักการและแนวทางปฏิบตัทิี่ดขีองการบริหารงานจัดซื้อ
3. เพ่ือพัฒนาทักษะในการวางแผนและด าเนินกระบวนการจัดซื้อที่มีประสิทธิภาพ
4. เพ่ือเสริมสร้างทักษะที่จ าเปน็ส าหรับนักจัดซื้อในยุคดจิิทัล
5. เพ่ือช่วยให้ผู้เรียนสามารถน าความรู้ไปใช้ปรับปรุงกระบวนการจัดซื้อขององค์กรไดจ้ริง

Principle of Purchasing Management



Session 5 ทักษะท่ีจ าเป็นของนักจัดซื้อในยุคดิจิทัล
= Hard Skills:
a Spend Analytics , Financial Acumen , Contract Management 
a การใช้ ERP และ E-Procurement Platform (SAP Ariba, Coupa, Oracle)
= Soft Skills:
a ทักษะการเจรจาต่อรอง (Negotiation)
a Strategic Thinking , Leadership , ทักษะการสื่อสารและการบริหารความสมัพันธ์กับซัพ
พลายเออร์

Session 6 เคร่ืองมือจัดซื้อท่ีมีประสทิธิภาพ
= จัดซื้อให้มีประสิทธิภาพจดัซื้อต้องเข้าใจ Digital Tools & AI
= Performance Management 

Session 7 การวางแผนและการรายงานผลด้านการจัดซื้อ
= การวางแผนการจดัซื้อ (Purchasing Planning)
= KPI ส าคัญๆ ส าหรับงานจดัซื้อ 
= การรายงานด้านการจัดซื้อ (Purchasing Reporting)

a Spend Analysis & Cost Reduction Strategy
a การใช้ Dashboard และ BI Tools ในการบริหารข้อมูลจัดซื้อ
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c รุ่นท่ี 10 พ. 14 พ.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 11 อ. 10 มิ.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 12 พ. 9 ก.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 13 พ. 13 ส.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 14 พ. 10 ก.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 15 พ. 15 ต.ค. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 16 อ. 11 พ.ย. 2568 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online
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