
Price, Cost, and Should Cost Analysis

หัวข้อสัมมนา (เวลา 09.00 - 16.00 น.)
=เรียนรู้ต้นทุนทางตรง ต้นทุนทางอ้อม และโครงสร้างของต้นทุนและราคาที่ต้องรู้
=Price analysis (การวิเคราะห์ราคา) คืออะไร ท าอย่างไร
=ระวังตกหลุมพรางของราคา ต้องวิเคราะห์ TCO / LCC ด้วยก่อนตัดสินใจ
=Cost analysis (การวิเคราะห์ต้นทุน) คืออะไร ท าอย่างไร
=Should cost analysis (การวิเคราะห์ต้นทุนที่ควรจะเป็น) คืออะไร ท าอย่างไร
=วิธีการตรวจเยี่ยมซัพพลายเออร์เพ่ือลดต้นทุน โดยการค้นหาต้นทุนที่ไมม่คีุณคา่เพ่ิม 
=ถอดรหัสพฤติกรรมราคา ท าไมซัพพลายเออร์เสนอราคาถูกเกินไปหรือแพงเกินไป
= กลยุทธ์การตัดสินใจ เมื่อซัพพลายเออร์เสนอราคาแบบขัน้บันไดมาให้เลือก
=การใช้ Learning Curve มาค านวณลดราคาในการเจรจาต่อรอง
=ศิลปะการค านวณส่วนลด แลกกับการที่ซัพพลายเออร์ขอให้เราจ่ายเงินเร็วขึ้น 
=การเปรียบเทียบทางการเงินระหว่าง “ซื้อ” หรือ “เช่า”
=วิเคราะห์การขอปรับราคาของซัพพลายเออร์ว่าสมเหตุสมผลหรือกล่าวอ้างเลื่อนลอย
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สัญชาตญาณแรกของนกัจัดซือ้ส่วนใหญ่คือ “ต่อไว้ก่อน” อีกทั้งนักจัดซือ้เป็นจ านวนมาก “สุ่มต่อตามอารมณ”์ หลักสูตรนี้จะเปลี่ยน
บทบาทของนกัจัดซือ้ในการตอ่รองจาก “นักไล่บี้ราคา” เป็น “นักจัดซื้อมืออาชพีที่เจรจาอย่างโปร่งใส” ตัวอย่างเช่น ซัพพลายเออร์เสนอ
มา 100 นักจัดซื้อตอ่เหลือ 80 ถ้าสุดท้ายสรุปกันทีร่าคา 90 นักจัดซื้อก็อย่าเพ่ิงดใีจวา่ช่วยประหยัดเงินให้บรษิทั 10% เพราะถ้านัก
จัดซื้อเข้าใจ Price Analysis, Cost Analysis, และ Should Cost Analysis และพบว่าราคาทีค่วรจะเป็นคือ 50 การที่นักจัดซือ้
ได้ราคา 90 แท้ที่จรงิมิไดป้ระหยัด แต่เป็นการจา่ยแพงกวา่ทีค่วรจะเป็นเกือบเท่าตวั
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